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Connessioni di valori





La differenza tra Vendere e fare Marketing?











James Hunt - 1975Charles Leclerc - 2023



lead

prospect

cliente

attenzione

desiderio

interesse

azione



• Quali sono le caratteristiche 
che ti piacciono in una 
persona con cui vorresti fare 
affari? 

• Quali sono le caratteristiche 
che odi di qualcuno che 
vorrebbe venderti qualcosa?

Fattore affinità





Non solo bisogno; la “vendita” passa attraverso 5 criteri di selezione:  

bisogno, prezzo, urgenza, desiderio, fiducia 
Su quali di queste variabili puoi intervenire?



etica
mantieni le promesse, sii puntuale, offri la tua personale garanzia, ascolta e aiuta

l’unico oceano blu a tua disposizione se vuoi distinguerti



grazie.


