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La differenza tra Vendere e fare Marketing?
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Typewriter
IS WORTH 100 9% MORE

than any other, because
it will wear twice as long.
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The finest T'ypewriter Catalogue ever issued,
and interesting Pamphlets, will be sent on ap-
plication tothe s v oo«

American Writing Machine Company

237 Broadway, New York, U.S.A. !

A high-class preparation in
every way. Always restores
color to gray hair, the dark,
rich color it used to hawve.
The hair grows rapidly, stops
coming out, and all dandruff
disappears. U your druggiat cannot supply you, send 8100 t

K. P, Hall & Co,, Nashon, N, M,
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Ch CONSEGNA GRATUITA Per ordini superiori a 60€

ABBONAMENTO CAFFE MACCHINE DA CAFFE IDEE REGALO E ACCESSORI PROMOZIONI ILLY WORLD PROGRAMMA FEDELTA PROFESSIONAL

MindtheCoffeeCup

|l futuro del caffe e in buone mani.
Scopri l'agricoltura rigenerativa come soluzione per continuare
a bere caffe anche domani

Scopri dipiu




Q. Vuol saperne di pld? Fai una domanda Documentazione Presenza Globale IT v S)

AZIENDA COVERNANCE SOSTENIBILITA VISIONE AZIONI PRODOTTI INVESTITORI MEDIA CARRIERE

World Energy Review 2024
tutte le tendenze
dell'energia

E disponibile Ia versione definitiva della nostra rassegna annuale
sull'energia con informazioni e analisi del settore. Anche in formato
interattivo.
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World Energy Review 2024, tutte le
tendenze dell’'energia

TECNOLOGIA

Ricerca e rinnovabili,
acceleratori della
decarbonizzazione

Piu fonti per un‘unica energia Aumentiamo progressivamente fefficienza delle

AZIONI|
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Charles Leclerc - 2023 James Hunt - 197/5
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attenzione

lead
INteresse
desiderio ,orospect
azione cliente
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Fattore affinita

e Quall sono le caratteristiche
che ti placciono in una
persona con cul vorresti fare
affari?

e Quali sono le caratteristiche
che odi di gualcuno che
vorrebbe venderti qualcosa?
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Mark Granovetter

La forza dei legami deboli
a e altri saggi

> Introduzione e cura di Massimo Follis

-~

Liguori Editore

COLEGHI DI LAVORO
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Non solo bisogno; la “vendita” passa attraverso 5 criteri di selezione:

bisogno, prezzo, urgenza, desiderio, fiducia

Su quall di queste variabili puol intervenire?




'unico oceano blu a tua disposizione se vuol distinguerti

etica

mantieni le promesse, sii puntuale, offri la tua personale garanzia, ascolta e aiuta
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grazie.
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